
เคยสงสยัไหมวา่ท าไมราคาสินคา้ชนิดน้ีมีราคาเท่าน้ี 
ชนิดนั้นมีราคาเท่าน้ี ?

แลว้ราคาสนิคา้ถกูก าหนดจากอะไร ?
ท าไมบางครัง้ราคาสินคา้ก็เพิ่มขึน้ บางครัง้ก็ลดลง ?

กลไกราคาท างานอยา่งไร ?
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อุปสงค ์อุปทาน และดุลยภาพ

2

Demand & Supply



1. อุปสงค์

• อุปสงค์ หมายถงึ ปริมาณเสนอซือ้ (quantity demanded) สินค้าและบริการ
หรือปริมาณสนิค้าและบริการทีผู้่บริโภควางแผนทีจ่ะซือ้ในช่วงเวลาหน่ึง ณ 
ระดับราคาหน่ึง

• องค์ประกอบของอุปสงค์
• มีความต้องการ (want)
• มีความเตม็ใจทีจ่ะจ่ายเงนิเพือ่ซือ้สินค้าและบริการ 

(Willingness)
• มีความสามารถทีจ่ะซือ้ (Ability)
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(Demand)



อุปสงคช์นิดต่างๆ

ปัจจัยก าหนดอุปสงค์ ประกอบด้วยหลายปัจจัยทีส่ าคัญได้แก่ 

• ราคาสินค้าชนิดน้ัน (price of good)
• ราคาสินค้าชนิดอืน่ทีเ่กี่ยวข้อง (the price of related goods)
• รายไดข้องผู้บริโภค (income)
• รสนิยมของผู้บริโภค (Taste)
• การคาดคะเนราคาสินค้าในอนาคต (expected future prices)
• จ านวนประชากร (population)
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ชนิดของอุปสงคท่ี์พิจารณา

• อุปสงคต์่อราคา

• พจิารณา P , Q

• อุปสงคต์่อรายได้

• พจิารณา I, Q
• อุปสงคต์่อราคาสนิค้าชนิดอืน่ หรืออุปสงคไ์ขว้

• พจิารณา P ของสินค้าชนิดหน่ึง กับ Q ของสินค้าอกีชนิดหน่ึง
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อุปสงคต่์อราคา

• หมายถงึ ปริมาณเสนอซือ้ สนิค้าชนิดใดชนิดหน่ึง ในช่วงเวลาใดเวลาหน่ึง 
ณ ระดับต่างๆ กันของ ราคาสินค้า โดยก าหนดให้สิง่อืน่ๆ คงที่

• ปัจจัย/ตัวแปรทีเ่กีย่วข้องในการพจิารณา
• ตัวแปรน า : ราคาสินค้า (P)
• ตัวแปรตาม : ปริมาณเสนอซือ้ (Q)
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(Price Demand)



กฎของอุปสงค ์

• ปริมาณเสนอซือ้และราคามคีวามสัมพันธใ์นทางตรงข้ามกัน

P Q 
P Q 

• พจิารณาในรูปของ

ตารางอุปสงค ์(demand schedule)
 เส้นอุปสงค ์(demand curve)
สมการอุปสงค ์(demand equation)
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(Law of Demand)



ตารางอุปสงค ์

จุด ราคา (บาท) จ านวนซีด ี(แผ่น)

a
b
c
d
e

1
2
3
4
5

10
8
6
4
2

8

(demand schedule)

• ตารางแสดง
ความสัมพนัธ์
ระหว่างปริมาณ
เสนอซ้ือสินค้ากบั 
ราคาสินค้าระดับ
ต่างๆกนั



เสน้อุปสงค์
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สมการอุปสงค ์

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สนิค้ากับราคาสินค้า

• ก าหนดให้ P  = ราคาสินค้า

Q = ปริมาณเสนอซือ้

a, b = ตัวเลขสัมประสทิธิ,์ ค่าคงที่
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(demand equation)

Q = a – b PQ = f(P)



สมการและเสน้อุปสงค ์
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Q = a – b P
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ความสมัพนัธร์ะหว่าง P & Q

• ผู้บริโภคทั่วไป : P Q   และ P Q 

• ผู้บริโภคทีซ่ือ้สนิค้าเพือ่แสดงออกซึง่ความเด่นหรูเหนือผู้อืน่
• สินค้าทีผู้่บริโภคกลุ่มนีต้้องการ : สินค้าทีม่รีาคาสูงมากๆ
• สินค้าราคาสูง ยิง่เป็นทีนิ่ยมของลูกค้ามากขึน้ ดงึดูดใหม้ผู้ีเสนอซือ้มากกว่าเมือ่มี
ระดับราคาต ่า

• P Q   และ P Q
• เช่น รถยนต ์เคร่ืองประดับ
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ความสมัพนัธร์ะหว่าง P & Q (ต่อ)

• ผู้บริโภคทีม่คีวามเชือ่ว่าคุณภาพของสนิค้ามคีวามสัมพันธท์ศิทางเดยีวกับ
ราคาสนิค้า
• คุณภาพดกีต็่อเมือ่สินค้ามรีาคาสูง เช่น เสือ้ผ้า กระเป๋า รองเทา้ ของbrands ดัง
ต่างๆ

• เมือ่ราคาสินค้าลดลง ผู้บริโภคกลับลดการซือ้ลง เช่น เสือ้ยดืตัวละ 59
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อุปสงคต่์อรายได้

• หมายถงึ ปริมาณเสนอซือ้ สนิค้าชนิดใดชนิดหน่ึง ในช่วงเวลาใดเวลาหน่ึง 
ณ ระดับต่างๆ กันของ รายได้ โดยก าหนดให้สิง่อืน่ๆ คงที่

• ปัจจัย/ตัวแปรทีเ่กีย่วข้องในการพจิารณา

• ตัวแปรน า : รายได ้(I)
• ตัวแปรตาม : ปริมาณเสนอซือ้ (Q)
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(Income demand)



การพิจารณาตามชนิดของสินคา้

• สินค้าปกติ (normal goods) : ความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณ
เสนอซือ้กับรายได้จะเป็นไปในทศิทางเดยีวกัน

I Q 

I Q

• สินค้าด้อย (inferior goods) : สนิค้าทีป่ริมาณเสนอซือ้จะลด
ต ่าลง เมือ่ผู้บริโภคมรีายได้สูงขึน้ (ไม่ได้หมายถงึสนิค้าคุณภาพต ่า)

I Q 

I Q
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ตารางอุปสงคต่์อรายได ้

จุด รายได้/วนั 
(บาท)

จ านวนเงาะ/วนั
(กก.)

a
b
c
d
e

100
200
300
400
500

2
4
6
8
10
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• ตารางแสดง
ความสัมพนัธ์
ระหว่างปริมาณ
เสนอซ้ือสินค้ากบั 
รายได้ระดับ
ต่างๆกนั



เสน้อุปสงคต่์อรายได ้
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สมการอุปสงคต่์อรายได ้

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สนิค้ากับรายได้

• ก าหนดให้ I  = รายได้

Q = ปริมาณเสนอซือ้
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กรณีสินค้าปกติ (normal goods) 

Q = a + b I



ตารางอุปสงคต่์อรายได ้

จุด รายได้ /วนั
(บาท)

จ านวนสบู่นกกระจอก/
เดือน (ก้อน)

a
b
c
d
e

100
200
300
400
500

5
4
3
2
1
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• ตารางแสดง
ความสัมพนัธ์
ระหว่างปริมาณ
เสนอซ้ือสินค้ากบั 
รายได้ระดับ
ต่างๆกนั



เสน้อุปสงคต่์อรายได ้
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กรณีสินค้าด้อย (inferior goods)
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สมการอุปสงคต่์อรายได ้

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สนิค้ากับรายได้

• ก าหนดให้ I  = รายได้

Q = ปริมาณเสนอซือ้
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กรณีสินค้าด้อย (inferior goods)

Q = a + b I



อุปสงคต่์อราคาสินคา้ชนิดอ่ืนหรืออุปสงคไ์ขว้

• หมายถงึ ปริมาณเสนอซือ้ สนิค้าชนิดใดชนิดหน่ึง ในช่วงเวลาใดเวลาหน่ึง 
ณ ระดับต่างๆ กันของ ราคาสินค้าชนิดอืน่ โดยก าหนดให้สิง่อืน่ๆ คงที่

• ปัจจัย/ตัวแปรทีเ่กีย่วข้องในการพจิารณา

• ตัวแปรน า : ราคาสินค้า A (PA)
• ตัวแปรตาม : ปริมาณเสนอซือ้สินค้า B (QB)
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(Cross demand)



การพิจารณาตามชนิดของสินคา้

• สนิค้าทีใ่ช้ประกอบกัน (complementary goods) : 
ความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สินค้าชนิดหน่ึงกับราคา
สินค้าอีกชนิดหน่ึงจะเป็นไปในทศิทางตรงกันข้าม

PA QA QB

PA QA QB

• สนิค้าทีใ่ช้ทดแทนกัน (substitute goods) : ความสัมพันธ์
ระหว่างปริมาณเสนอซือ้สินค้าชนิดหน่ึงกับราคาสินค้าอกีชนิด
หน่ึงจะเป็นไปในทศิทางเดยีวกัน

PA QA QB

PA QA QB
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ตารางอุปสงคไ์ขว ้

• ตารางทีบ่อกให้รู้ว่าปริมาณเสนอ
ซือ้สนิค้าทีก่ าลังพจิารณาอยู่ 
(สินค้า B) ณ ระดับต่างๆ กันของ
ราคาสนิค้าชนิดอืน่ (สินค้า A) 

PA QB

10 5

8 10

6 15

4 20

2 25
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กรณีสินค้าทีใ่ช้ประกอบกนั 



เสน้อุปสงคไ์ขว ้
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สมการอุปสงคไ์ขว ้

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สนิค้าชนิดหน่ึงกับ
ราคาสนิค้าอกีชนิดหน่ึง (ทศิทางตรงกันข้าม)

• ก าหนดให้ PA = ราคาสินค้า A

QB = ปริมาณเสนอซือ้สนิค้า B
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กรณีสินค้าทีใ่ช้ประกอบกนั 

QB = a – b PA



ตารางอุปสงคไ์ขว ้

• ตารางทีบ่อกให้รู้ว่าปริมาณ
เสนอซือ้สนิค้าทีก่ าลังพจิารณา
อยู่ (สินค้า B) ณ ระดับต่างๆ 
กันของราคาสนิค้าชนิดอืน่
(สินค้า A) 

PA QB

10 5

8 4

6 3

4 2

2 1
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กรณีสินค้าทีใ่ช้ทดแทนกนั



เสน้อุปสงคไ์ขว ้
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สมการอุปสงคไ์ขว ้

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอซือ้สนิค้าชนิดหน่ึงกับ
ราคาสนิค้าอกีชนิดหน่ึง (ทศิทางเดยีวกัน)

• ก าหนดให้ PA = ราคาสินค้า A

QB = ปริมาณเสนอซือ้สนิค้า B
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กรณีสินค้าทีใ่ช้ทดแทนกนั

QB = a + b PA



อุปสงคส่์วนบุคคลและอุปสงคข์องตลาด

• อุปสงคส่์วนบุคคล (Individual demand) : ปริมาณเสนอซือ้สนิค้า
ของผู้บริโภคแต่ละคน ณ ระดับต่างๆกันของตัวแปรทีก่ าหนดปริมาณเสนอ
ซือ้

• อุปสงคข์องตลาด (Market demand) : ปริมาณเสนอซือ้สนิค้าชนิดใด
ชนิดหน่ึง ณ ระดับราคาหน่ึงๆของผู้บริโภคทุกคนในตลาด
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ตารางอุปสงคส่์วนบุคคลและอุปสงคข์องตลาด

ราคา นาย A นาย B นาย C ตลาด

0 7 5 4 16

1 5 3 2 10

2 3.5 1.5 0 5

3 2 0 0 2

4 0 0 0 0
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รปูภาพแสดงการหาเสน้อุปสงคต์ลาด

32
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ตวัก าหนดอุปสงค์

• ราคาของสนิค้าน้ัน (ตัวก าหนด
โดยตรง)

• ราคาของสนิค้าอืน่ทีเ่กีย่วข้อง

• รายได้

• จ านวนประชากร

• การกระจายรายได้ในระบบเศรษฐกจิ 
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(Demand Determinants)

• รสนิยมของผู้บริโภค
• ฤดกูาล
• การคาดคะเน 
• ปัจจัยอืน่ เช่น ข่าวลือ ภาษีหรือ

นโยบายของรัฐ
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การเปล่ียนแปลงปริมาณอุปสงค์

การทีต่วัก าหนดอุปสงคโ์ดยตรง 
คือ ราคาสินค้าเปล่ียนแปลงไป 
ตวัก าหนดโดยอ้อมอืน่คงที่

การเปลี่ยนแปลงเป็นการย้าย
จากจุดหน่ึงไปอีกจุดหน่ึง บน
เส้นอุปสงค์เดมิ ท าให้ปริมาณ
เสนอซือ้เปลี่ยนแปลง

(Changes in Quantity Demand)



การเปล่ียนแปลงระดบัอุปสงค์

การทีต่ัวก าหนดอุปสงคโ์ดยอ้อม
เปลีย่นแปลง ท าให้ปริมาณซือ้
เปลีย่นแปลง ณ ระดับราคาเดมิ 

อุปสงค์เพ่ิมขึน้ เส้นอุปสงค์เลือ่นไป
ทางขวา แสดงว่าปริมาณซือ้เพิม่
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(Shift in Demand Curve)



2.อุปทาน

• อุปทาน หมายถงึ ปริมาณเสนอขาย สนิค้าชนิดใดชนิดหน่ึง ในช่วงเวลาใด
เวลาหน่ึง ณ ระดับต่างๆกันของ ราคาสินค้า ชนิดน้ันๆ

• ปัจจัย/ตัวแปรทีเ่กีย่วข้องในการพจิารณา
• ตัวแปรน า : ราคาสินค้า (P)

• ตัวแปรตาม : ปริมาณเสนอขาย (Q)
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(Supply)



กฎของอุปทาน 

• ปริมาณเสนอขายและราคามคีวามสัมพันธใ์นทศิทางเดยีวกัน
• P Q 

• P Q 

• พจิารณาในรูปของ
• ตารางอุปทาน (supply schedule)

• เส้นอุปทาน (supply curve)

• สมการอุปทาน (supply equation)
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(Law of Supply)



• ตารางทีบ่อกให้รู้ว่า
ปริมาณเสนอขายสนิค้า
ทีก่ าลังพจิารณาอยู่ ณ 
ระดับต่างๆกันของราคา
สนิค้าชนิดน้ันๆ

จุด ราคา 
(บาท)

จ านวนซีดี
(แผ่น)

a
b
c
d
e

1
2
3
4
5

2
4
6
8
10
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ตารางอุปทาน 

(supply schedule)



39

เสน้อุปทาน

0

1
2

3

4

2 4 6 10

a

b

c

d

ปริมาณขาย (แผ่น)

ราคา (บาท)

5

8

e

อุปทานซีดี



สมการอุปทาน 

• สมการทีแ่สดงความสัมพันธร์ะหว่างปริมาณเสนอขายสนิค้ากับราคาสนิค้า

• ก าหนดให้ P  = ราคาสนิค้า

Q = ปริมาณเสนอขาย

c, d = ตัวเลขสัมประสทิธิ,์ ค่าคงที่

• – c : ผู้ผลติจะเร่ิมน าสนิค้าออกขาย ณ ระดับราคาทีคุ้่มกับต้นทุนการ             
ผลติ 
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(supply equation)

Q =– c + d P



อุปทานแรงงาน

• สินค้าทีพ่จิารณา แรงงาน
• ราคาสินค้า ค่าจ้างแรงงาน
• ปริมาณเสนอขายสินค้า ช่ัวโมงการ
ท างาน
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ตัวอย่าง : อปุทานแรงงาน



อุปทานส่วนบุคคลและอุปทานของตลาด

• อุปทานส่วนบุคคล (Individual supply) : ปริมาณเสนอขายสนิค้า
ชนิดหน่ึงๆ ของผู้ขายแต่ละคน ณ ระดับราคาสนิค้าต่างๆ

• อุปทานของตลาด (Market supply) : ปริมาณเสนอขายสนิค้าชนิด
หน่ึงๆ ของผู้ขายทุกคนในตลาด ณ ระดับราคาสนิค้าต่างๆ
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อุปทานของตลาด

ราคา ผู้ผลติ 1 ผู้ผลติ 2 ตลาด

10 40 40 80

20 80 80 160
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ตวัก าหนดอุปทาน

• ราคาของสินค้านัน้
• เป้าหมายของธุรกิจ
• เทคนิคทีใ่ช้ผลิต 
• ราคาของสินค้าอืน่ 
• ราคาปัจจัยการผลิต/ต้นทุนการผลิต
• จ านวนของผู้ขายในตลาด
• การคาดคะเนเหตุการณ์ในอนาคต
• สภาวะแวดล้อมต่างๆ
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(Supply Determinants)



การเปล่ียนแปลงปริมาณอุปทาน
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P

QO

S

P1

Q1

A
P2

Q2

B
เกดิจากราคาสินค้าเปลี่ยนแปลง 
ท าใหจ้ านวนขายเปล่ียนแปลง

เป็นการย้ายจากจุดหน่ึงไปอีกจุด
หน่ึง บนเส้น  อุปทานเดียวกัน

(Changes in Quantity Supplied)



การเปล่ียนแปลงระดบัอุปทาน

เกดิจากตัวก าหนดโดยอ้อมตัวใด
ตัวหน่ึงหรือหลายตัวเปลี่ยนแปลง 
ท าใหป้ริมาณขายเปลี่ยนแปลง ณ 
ระดับราคาเดมิ 

อุปทานเพ่ิม เส้นอุปทานย้ายไป
ทางขวาหรือซ้าย
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P

QO
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P

Q

S1S2

Q2 Q1

(Shift in Supplied Curve)


